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Expert dans 'assurance de vehicules
de prestige, neufs comme anciens, le
cabinet Mortelmans fait aujourd’hui

figure de reference en Belgique.
Une expertise qui ne simprovise pas !

ocic¢té familiale, Mortelmans & Co — Courtier en

assurances s'est spécialisée au fil du temps dans

I'assurance de véhicules de prestige, qu'il sagisse

d'oldtimers ou de voitures neuves. Un domaine poin-

tu, qui nécessite une connaissance affinée du petit

monde de lautomobile d’exception : « I'assurance
de voitures de prestige constitue pour certains courtiers une
soi-disant spécialité, ceux-ci arguant qu'ils détiennent quelques
véhicules dans leur portefeuille, tous assurés de la méme maniere
et aupres du méme prestataire. Mais dans ce cas de figure, cest
le client qui est pri¢ de sadapter aux clauses de I'assureur, et
pas I'inverse. On est donc loin du service sur mesure que notre
société propose | » explique Cédric Mortelmans.

En un peu moins de dix ans, Mortelmans & C° - Courtier en assu-
rances a constitu¢ un portefeuille comptant quelque mille véhicules
de prestige, quiils soient neufs ou d’¢poque. « Nous ne nous limitons
pas a une seule niche, ce qui nous permet de mettre notre expertise
au service de tout un chacun. Nous couvrons aussi bien les ancétres
d'une valeur de 8000 € que des voitures valant plus de 1 000 000 €.
De méme, que I'on soit I'heureux proprictaire d’'un oldtimer ou a la
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pour vos voitures de prestige

et de collection

téte d'une collection comprtant des dizaines de véhicules, nous répondons éga-
lement présents pour orienter au mieux nos clients. Chaque dossier est traité
avec la méme rigueur en tenant compte de tous les parametres nécessaires. En
effet, les cas de figure sont nombreux, quiil s'agisse d’'une voiture de prestige
utilisée au quotidien, d’un v¢hicule de loisirs ou encore d'une voiture qui fait
office de placement », poursuit Quentin Mortelmans.

Enfin, les compétences de Mortelmans & Co — Courtier en assurances dans la
couverture de véhicules de prestige ne s'adressent pas qua leurs proprictaires,
mais ¢galement a tous les acteurs qui ceuvrent a la bonne sante de ce qui est pour
beaucoup une veritable passion :« Nous connaissons parfaitement les besoins
ainsi que les solutions exigées par les concessionnaires automobiles, les marchands
d'occasions, les carrossiers spécialisés, les transporteurs de vehicules dexception ou
encore les conciergeries automobiles, a I'image de Racingold, oti nous nous trou-
vons actuellement pour cette interview. Nous sommes également la pour épauler
les organisateurs de rassemblements automobiles comme le Stars Rallye Télévie,
dont nous sommes I'un des principaux sponsors, de répondre aux besoins d’assu-
rances les plus pointus comme par exemple la Gillet Vertigo conduite par Vanina
Ickx a Pikes Peak au Colorado. », poursuit Quentin Mortelmans dont le bureau
¢tait également sponsors de la Parade du Porsche Club Francorchamps Days
2018 avee plus de 6oo Porsche en cortege sur le circuit de Spa-Francorchamps.

"l Yy a assureur et assureur "

Quand on demande aux deux freres ce qui différencie Mortelmans d’un courtier
en assurances conventionnel, ils exp]iquent : « Nous apportons une valeur aj outée,
un service, un conseil, une réelle expertise par rapport a ce que la concurrence
propose. Nous sommes a méme d'offrir des contrats sur mesure et du coup, de
mettre a disposition de nos clients des produits qui répondent parfaitement a
leurs besoins, assortis d'une souplesse et d’'une reactivite optimales, et ce grace a
six compagnies partenaires 8 méme de proposer des solutions adaptces a chaque
situation. Ces six assureurs partenaires nous octroient des conditions et des primes
négocices de maniere exclusive. Sajoute a cela une équipe parfaitement bilingue,
composée de collaborateurs francophones et néerlandophones. Toutes et tous
partagent la passion de nos clients. Clest, selon nous, un impératif afin de fournir
les meilleures prestations possible, assorties d'un grand professionnalisme. »

Cette approche sur mesure permet a Mortelmans & Co — Courtier en assu-
rances de se positionner aupres du client en tant que conseiller privilégie, tant
en ce qui concerne la qualite du service proposé que la typologie des clients qui
sont vises. Cela exige que l'organisation de I'équipe se faconne autour des besoins
du client, afin quelle soit a méme de répondre a leurs multiples attentes dans
les délais les plus brefs, tout en faisant preuve d'une discrétion absolue. Autant
d’¢léments a prendre en compte et qui, en sadressant a Mortelmans & C° -
Courtier en assurances, peuvent déboucher sur des contrats taillés sur mesure,
répondant point par point aux besoins et desiderata du client.

In het kort...
MAATWERK VOOR UW OLDTIMER

Kantoor Mortelmans, expert in de verzekering van zowel nieu-
we als oude prestigewagens, is vandaag een referentie in Belgié.
gewag g

KHO\\'I)O\\' ren l'Op!

Het f“zlmilicbcdrij(“ Mortelmans & Co — Vcrzckcringsmzlkcluzlr
heeft zich in de loop der jaren gespecialiscerd in de verzekering
van prestigewagens — zowel oldtimers als nieuwe voertuigen. Een
specifick domein dus dat een grondige kennis vereist van de klei-

ne wereld van de uil‘xomh‘rli]’]\'c voertuigen.

'“l)zmkxij onze grote porrcﬂ‘ui]]c van prestigewagens kunnen
wij echt een dicnstvcrlcning op maat aanbieden!”, aldus Cédric
Mortelmans. “Wij bcpcr]\'cn ons niet tot é¢én niche. Wij verzekeren
zowel oldtimers van 8ooo € als wagens die meer dan 1 000 000 €
waard zijn. Wij verlenen opl'imnlc bijsrzmd aan al onze klanten, of
ze nu ¢én wagen of een hele collectie bezitten. Elk dossier worde

cven nz\uwgczcr b(‘h"lﬂdk‘]dn, gzl:\l‘ Qllk‘ﬂl'iﬂ ‘\"101‘1'(‘1]]1211]5 \'Cl‘d(‘l‘.

“Daarnaast ]\'C]]HCH \\'ij pCl""‘CCt dC HOdCﬂ van conccssiclwu—
dCl'S, ]12111&{(‘]21111‘5 in [\\CCdChﬂﬂdSC \\'ﬂg(‘ﬂS, gCSPCCi(IIiSCCI‘dC
carrossiers, L'l‘llnSP()l‘tCUl‘S van Lli[ZOndCl']ijl\'C \'()Cl‘tUl’gCﬂ Of‘zlll[()*
bC\\'(lIll'p]1121(5(‘11. \\l] ondcrstcuncn 001( ClC Ol'gllﬂiSHIOI‘Cﬂ van

;mtobijccnkomsrcn", aldus nog Cedric Mortelmans.
Niet zomaar een verzekeraar

De twee broers lcggcn uit waardoor Mortelmans zich onder-
scheidt in de \'crzc](cringswcrc]d: “Wij bieden een tocgcvocgdc
waarde omdat we onze klanten contracten op maat kunnen
aanbieden en productcn die pcr(‘bct tcgcmoctkomcn aan hun
behoeften, met een optim:\lc flexibiliteit en reactiviteit. En dit
dzmkzij zes pm'tncrmz\zltsclmppijcn die oplossingcn aanbieden
die :lfgcstcmd zijn op elke situatie. Daarnaast is er ook ons per-
fect t\vccmlig team met ecn grote passic voor onze klanten. Een
voorvereiste om de best mogcli]l\’c dicnstvcrlcning aan te bieden,

gCl(OPPC]d aan een gl'()()[ Pl‘()("CSSl’OHL\liSlﬂCA“

l):ln]\'zij dit maatwerk positioneert Mortelmans & Co —
Verzekeringsmakelaar zich als de bevoorrechte adviseur van
de klant.

MORTELMANS & CO — COURTIER EN ASSURANCES
Route des Marnieres 83/6 - 1380 Lasne
www.assurances-mortelmans.be
assurances@mortelmans.be
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